
PROBLEMÁTICA COMERCIAL 
  

…Naces 

08:00-09:00h : Teams con el DAN para informar de las ventas a cierre del día 
anterior y previsión de ventas para el día. 
  
09:00-10:00h : Realizar informe para envío al DAN antes de las 10h con 
motivos razonados del cierre del día anterior y la previsión de ventas del día de 
hoy. Incluir un Excel y casillas diferenciadas por colores rojos, amarillos y 
verdes. 
  
10:00-10:30h : Reunión con tu director para ver los informes remitidos al 
DAN con los motivos de cierre del día anterior y la previsión de ventas. 
  
10:30-11:00 : Revisión al alza de la previsión de ventas para el día. Envío de 
nuevo informe al DAN con la información actualizada. 
  
11:00-12:00h – Al salir salir a desayunar te intercepta la cola de clientes que 
espera a ser atendida. 
  
12:00-12:02h – Desayuno en el Team Room mientras se realiza el curso de 
Protección Senior porque si no no te pagan incentivos. 



  
12:02-12:05h – Ganas de llorar y suspiros mientras te lavas los dientes 
  
12:05-13:00h – Teams con el DAN para comprobar como van las previsiones 
de ventas del día. 
  
13:00-14:00h – Realización de informe para que el director pueda 
presentarle al DAN en su reunión de las 14:00h las ventas del día y previsiones 
para mañana. 
  
14:00-14:15h – Re agendas todas tus citas para mañana. 
  
14:15-14:29h – Atiendes a un cliente que lleva en la oficina   desde las 
08:00h dando vueltas pero resulta que es un delegado de Secb, te regala un 
Iphone con una pegatina contra la presión comercial y un chalet en Torrevieja 
por afiliarte. 
  
14:29-14:30h – Cierras el curso de protección Senior sin hacer. 
  
14:30-15:00h – Teams con el DAN para ver cierre de ventas del día y 
previsión de ventas para el día siguiente. 
  
Mueres...


